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講師紹介
コンテンツプロデューサー マーケティングコンサルタント
副業ストラテジスト

成島 拓（ナリシマ タク）
17才：プロ野球選手を諦める

19才：コピーライティングを学びチラシを書き始める

20才：講演会を主催し600人弱を集客する

23才：メガバンクで法人営業（上場企業２社輩出）
社会人1年目から副業スタート
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講師紹介
コンテンツプロデューサー マーケティングコンサルタント
副業ストラテジスト

成島 拓（ナリシマ タク）
25才：セールスレター１本で売上１億円突破を２回達成

27才：副業収入が会社員収入を超える

31才：副業収入が会社員収入の倍以上に

32才：受講生から年収3,000万円超えを複数人輩出
自分の月収は会社員を続けながら550万円に

現在 ：収入の自動化、資産化を重視してビジネス拡大中
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ゴール（目的）

コンテンツビジネスで稼ぐための
２つの極意を知り、
今後はその２つに

フォーカスできるようになること
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第１のカベ

コンテンツビジネスが
良いのはわかりました。でも…
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第１のカベ

「売れる商品がありません！」
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第１のカベ

ですよね。
たしかに、80%の人は
ここで挫折します。
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第１のカベ

では、なぜ
「売れる商品」がないのか？

もう少し細かく状況を見ると、
４つの典型的パターンが…



４つの典型的パターン
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パターン１：
そもそもネタがない
パターン２：
単発セッションしかできない
パターン３：
プラットフォームで売ってみたが安くて稼げない
パターン４：
SNSでフォロワー増やしたけど、この後どうするの？



パターン１
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パターン１：
そもそもネタがない

●過去を振り返ったけど何も教えれる経験がない…

●自分の経験で売れるものがあるとは思えない…

●他人のコンテンツを売るのもピンと来ない…



パターン２
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パターン２：
単発セッションしかできない
●コンサルティング、コーチングっぽいことをしてみたけど、
１回500円…ちょっと頑張っても5000円…
これじゃビジネスにならない！

●講座を卒業して認定資格を取ったけど、
売り方は教えてもらってないから
知り合いにお試しでやってるだけ…



パターン３
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パターン３：
プラットフォームで売ってみたが安くて稼げない
●note、Brain、Kindle、ストアカ、Udemy、ココナラ … etc
流行りのコンテンツ販売プラットフォームで売ってみた。
でも、数千円がちまちま売れても全然生活変わらない！

●講座を卒業して認定資格を取ったけど、
売り方は教えてもらってないから
知り合いにお試しでやってるだけ…



パターン４
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パターン４：
SNSでフォロワー増やしたけど、この後どうするの？

●Twitter、Facebook、Instagram … etc
コツコツがんばってフォロワーは増えた。
でも、この後どうしたらお金が増えるの？大変だったのに…

●フォロワーを増やす方法とマネタイズする方法は
違うらしい…でも、何がどう違うのか整理できてない…
だから、実践もできない…
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４パターンを一気に打ち破る解決策

これまで300人以上に
コンテンツビジネスを
教えてきた結果…
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４パターンを一気に打ち破る解決策

だいたいこの４パターンに
「商品つくれない問題」は
まとめられました…
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４パターンを一気に打ち破る解決策

その一方で、
僕の売上は積み上がり続け、
累計25億円を突破…
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４パターンを一気に打ち破る解決策

そこで４つのパターンを
一気に打ち破る解決策として、
25億円以上を売った経験から
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４パターンを一気に打ち破る解決策

ヒットした商品のパターンを
分析し、その共通点を

テンプレート化してみました
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４パターンを一気に打ち破る解決策

すると…
これまでコンテンツビジネスに

興味を持ちながらも、
売れる商品をつくれなかった方々が…
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４パターンを一気に打ち破る解決策

ついに「初商品」をつくり
次々と売上を上げ始めたのです！



クライアントさんとのチャット
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クライアントさんとのチャット
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クライアントさんとのチャット
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４パターンを一気に打ち破る解決策

もちろん、第２、第３の商品を
このテンプレートでつくった人は

売上を数千万円レベルに
伸ばしていきました…



クライアントさんとのチャット
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４パターンを一気に打ち破る解決策

そのテンプレートこそ、
『売れる商品企画書』です。
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４パターンを一気に打ち破る解決策
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４パターンを一気に打ち破る解決策

この『売れる商品企画書』は
これまで大きいものだけで
71個の商品をつくってきて
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４パターンを一気に打ち破る解決策

売れた商品を分析し、
重要な要素を項目として

体系化したもの
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４パターンを一気に打ち破る解決策

この企画書の項目を満たすことで、
４つのパターンを解消できます

なぜなら…
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４パターンを一気に打ち破る解決策

４つのパターンを掘り下げると、
１：売れる高額商品をつくれないこと
２：その商品の売り方を知らないこと
という２つの問題に行き着くからです
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売れる商品をつくる４ステップ

アイデア出し コンセプトづくり コンテンツづくり
商品として
パッケージング
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商品の売り方４ステップ

商品企画を固める

その商品の
ターゲットを集める
集客用コンテンツを

つくる

集客用コンテンツを
軸にステップメール

を書く

ステップメールの
読者を集める
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４パターンを一気に打ち破る解決策

この２つの「４ステップ」を
できる限り実践しやすくするため、
わかりやすい完成品として、
まずは『売れる商品企画書』を

書いてもらう
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４パターンを一気に打ち破る解決策

これが先程お見せした方々が
「売れる商品」を

つくれるようになった
キッカケでした
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新しい問題が発生…

ところが、新しい問題が発生…
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新しい問題が発生…

「商品はできました！
でも、それを自動的に売るための
ステップメールが書けません…」
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新しい問題が発生…

つくった商品を自動的に売るには、
反応が取れるステップメールを
書き上げる必要があります
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ステップメールとは？
ステップメールとは、
読者登録した順番に予め設定したメールが
配信される仕組みのこと

通常のメルマガは、「◯年◯月◯日◯時」の
時点で読者登録されている◯名に一斉配信される。

ステップメールは、
「登録直後」→「１通目の１日後の18時」→「２通目の１日後の18時」…
などのように登録したら順番にメールが配信されていく。
なので、商品を売るためのプロモーションメールを
自動化するのにピッタリ。
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第２のカベ

ステップメールを
書くのが難しい！
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第２のカベ
【ステップメールでつまづく理由】
何をどういう順番で書けばいいかわからないから

※注意：
ステップメール単体の教材で学んでも、
どんな要素をどんな順番で書けばいいか解説されるだけだと、
「あなたの場合」その要素として「何を」書けばいいかわからない

売りたい商品と連動させて学び、
書いていくことが必須
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書けない問題に対する解決策
書けない理由：何をどういう順番で書けばいいかわからないから

→解決策：先に商品企画書をつくる。
次に同じ商品企画書と連動させて
実際に売れたステップメールの事例を分析して、
まずはその順番をマネして書いてみる。

※順番をマネすることは本質ではないが、マネしてステップメールを最後まで書
き切る経験をすると確実に成長できる。新しいステップメールを自由にオリジナ
ルで書けるようになる。
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第２のテンプレートを開発
この解決策を

着実に実践していただくために、

これまで高額商品を
売り続けてきたノウハウを

『秘伝のステップメール』として
こちらもテンプレート化
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第２のテンプレートを開発
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ステップメール完成の実例



ステップメール完成の実例
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第２のテンプレートを開発

このテンプレートで
解説されているロジックを使い、
自由にオリジナルメールを
書けるならそれもOK！
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２つの極意とは？

ここまでの話をまとめると、、、

極意１：売れる商品企画書をつくること
極意２：反応が取れるステップメールを書くこと

これらが２つの極意の結論です
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２つの極意とは？

この２つの極意を実践して、
これまでの受講生さんたちは
コンテンツビジネスの自動化を

スタートさせることができたのです
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新しいご提案

つまり、コンテンツビジネスで
月収100万円を稼ぐには
①売れる商品企画書

②売れるステップメール
この２つが必要だということ
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新しいご提案

この２つの極意を
たくさんの人に実践してもらい、
そろそろ２つのテンプレートの

再現性も実証できてきました。そこで…
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新しいご提案

この２つのテンプレートを使い、
あなただけの

売れるコンテンツ商品をつくり
それをステップメールで半自動的に
売っていくための企画をつくりました
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新しいご提案

その名も

『情報発信MBA
オンラインコース』

です！
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新しいご提案

MBAは
Master of Business Accelerationの略

あなたもコンテンツビジネスで売上を出す
中核を体系的にマスターし、

収入アップを加速させてみませんか？
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今回のアクションプラン

今回のご感想を送れば、
先行案内ですぐに
詳細を見られます
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